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interpersonale
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Due suggerimenti per la gestione della negoziazione



NOI

RISERVA 
«NOI»

, 

11

APERTURA
«NOI»

OBIETTIVO
IDEALE 
«NOI»

OBIETTIVO
VERO
«NOI»

APERTURA
«LORO»

RISERVA 
«LORO»

OBIETTIVO
IDEALE 
«LORO»

OBIETTIVO
VERO
«LORO»

LORO

OB.MINIMO 
«LORO»

OB.MINIMO 
«NOI»

MAAN 
«NOI»

MAAN 
«LORO»
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La discussione degli argomenti







VIDEOCONFERENCE - EFFICACIA

VIDEOCONFERENCE - QUANDO





VIDEOCONFERENCE – CRITICITA’ 

VIDEOCONFERENCE - ESPANSIONE




